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DA IMPRESSIONE...

Da bambini veniamo programmati per

compiacere "i grandi" imparando a

soddisfare le loro aspettative. 

La compassione sviluppatasi in tenera età

è rivolta in primis al meccanismo di

sopravvivenza e successivamente alla

conquista delle persone. Quando

cresciamo però questo meccanismo

comincia ad incepparsi e poi a bloccarsi

del tutto nel momento in cui la nostra

persona inizia a spingere verso il

successo, la carriera e il denaro. Il

problema della vita adulta è la

personalità che abbiamo sviluppato fino a

quel momento, improntata sull'

"Impressionare" che va in contrasto con il

mondo del lavoro, o forse la vita in

generale, perché diventa

controproducente (NdC. leccapiedi). 

Personalità infantile



... A CONQUISTA

La verità è che per avere successo nel

mondo del lavoro dobbiamo prima di

tutto lavorare su noi stessi

riprogrammando il nostro modo di essere

e di comportarci nei confronti degli altri. Il

modo migliore per diventare 

professionisti, ottenere gratificazione e

prima di tutto guadagni è imparando ad

essere d'aiuto per le persone e non a

compiacerle, che invece è una perdita di

tempo. 

La chiave che apre la porta

dell'affermazione sta nell'offrire un

servizio diretto, concreto, e diventare un

aiuto per le persone. 

 

Il primo passo per 

ottenere successo



SUCCESSO
ECONOMICO

Le minacce più grandi per il nostro

successo economico sono la visione che

abbiamo di noi stessi e il rapporto

instaurato con le altre persone (futuri

clienti) 

Il primo ostacolo di questo cammino è la

concezione che la società

contemporanea ha in merito ai soldi, o

più precisamente al "fare soldi".  

Il pensiero comune infatti è quello di

accostare sempre alla parola "soldi" il

concetto di "avidità": se penso al denaro

o al modo per guadagnarlo la società mi

etichetterà sempre e comunque come

una persona avida. 

 Questa grave concezione fa si che la

maggior parte delle persone non riesca a

godere delle proprie finanze ma

soprattutto a non capire che quel denaro

è stato ricevuto in cambio di un lavoro. 

Gli ostacoli

Soldi e avidità



Continuare ad avere la concezione del 

denaro come causa di tutti i mali non 

porterà mai da nessuna parte. Solo 

quando riusciremo a sradicare questa 

concezione ci accorgeremo che i soldi 

arrivano realmente solo dopo aver offerto 

un servizio.  

L'aumento del denaro è dovuto a due 

fattori: 

1.  Numero maggiore di clienti serviti 

2. Più servizi alle persone che stai 

aiutando

Offrire un sevizio

Sia chiaro che lo stesso concetto vale 

anche per chi lavora in un'azienda perché 

si riflette direttamente sulla figura 

professionale: svolgere il proprio lavoro 

con motivazione e con lo scopo di aiutare 

quel cliente darà un valore aggiunto 

all'azienda! Non aiutare in modo diretto 

un cliente non non significa dover 

lavorare con il solo scopo di guadagnare 

perchè daremmo vita a un processo 

inverso.

Se lavoro in 
azienda?



COME ESSERE 

D'AIUTO? Le mie passioni

Una peculiarità della scalata verso il 

successo e la ricchezza è certamente 

l'essere d'aiuto purché sia fatto con 

professionalità. Come già 

precedentemente specificato, la 

professionalità gioca un ruolo chiave nel 

lavoro ma perché questa possa 

permettere di raggiungere gli obiettivi 

sperati ha bisogno di una componente 

importante: la passione. Scegliere cosa 

imparare e metterlo in pratica è difficile, 

soprattutto in una società che offre molti 

stimoli. Paradossalmente però tutta 

questa varietà è una minaccia per i nostri 

pensieri e le nostre scelte che si 

manifesta con la paura di fare la scelta 

sbagliata... così si finisce per non 

scegliere affatto!  

Soluzioni? Prima di tutto scegliere quello 

che più ci interessa e attrae.  



Chiariamo che qui il discorso non è "Fai 

quello che ti appassiona e avrai 

ricchezza" bensì "Trova una direzione 

verso cui muoverti cominciando da ciò 

che ti appassiona". 

Se pensiamo invece di non avere una 

passione proviamo a guardarci attorno 

con più attenzione e più frequentemente 

 

<<Ricorda devi capire come puoi 

fornire aiuto agli altri, in che modo 

vorresti farlo e trovare i vari modi per 

farlo>> 

 



Riflessioni

Azioni

Obiettivi


